
Idee e Soluzioni per il tuo Punto Vendita
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Tecfi® è una società italiana nata nel 
1997 e specializzata nella progettazione, 
produzione, promozione e vendita di sistemi 
di fissaggio.

In pochi anni Tecfi è riuscita a creare 
vantaggi competitivi indiscussi, basati 
su brevetti e certificazioni esclusive di 
prodotto, posizione raggiunta da pochissimi 
players sul mercato.

Dotata di una struttura logistica forte, 
di una fitta rete vendita, di una capacità 
produttiva adeguata e monitorata per 
garantire l’alto livello del servizio offerto, 
di un laboratorio all’avanguardia attrezzato 
con i migliori macchinari Certificati SIT per 
prove meccaniche, metallurgiche, distruttive 
e di corrosione, di competenze create in 
due dei migliori Politecnici Italiani e in altre 
Facoltà Economiche ed Umanistiche, la Tecfi 
S.p.A. è oggi una fucina di formazione per 

giovani laureandi che vengono poi inseriti 
nell’organico.

Con il know-how creato, Tecfi è riuscita 
ad intraprendere con successo la difficile 
strada delle Valutazioni Tecniche Europee 
(European Technical Assessment, ETA), 
propedeutici alle marcature CE di molti dei 
propri prodotti.

Inoltre, sia la preparazione specifica sia la 
capacità di gestione del nuovo (tipica di 
uno spirito giovanile e dinamico che anima 
tutto il team), hanno agevolato la creazione 
di una grande quantità di relazioni a livello 
nazionale ed internazionale.

Questo il bagaglio culturale strategico su 
cui conta Tecfi, da adeguare costantemente 
per rispondere alle più importanti sfide e da 
usare come potenziale sul quale costruire lo 
sviluppo.

CHI SIAMO

Reparto stampaggio ad iniezione Reparto tranciatura Reparto stampaggio viteria

Stabilimento 2

Stabilimento 1
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7000 MQ DEDICATI

ESCLUSIVAMENTE

ALLA PRODUZIONE E

AL LABORATORIO

TECNICO

Stabilimento 3
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Riteniamo che non sia semplice trovare, 
in Europa e nel panorama mondiale del 
fissaggio, un’azienda a marchio proprio con:

• un laboratorio all’avanguardia, dotato 
delle più importanti e certificate facilities 
per prove meccaniche, metallurgiche, di 
corrosione, di scansione calorimetrica e 
di prove dimensionali;

• un così nutrito numero di processi 
produttivi attivati: stampaggio della 
lamiera con processo di tranciatura, 
stampaggio ad iniezione di materiali 
plastici, stampaggio ad iniezione di 
materiali gommosi, stampaggio di viteria 
con nuovissime macchine formatrici e 
multistazione e relative rullatrici;

• linee automatizzate per alcuni trattamenti 
accessori per la viteria;

• linee automatizzate, per operazioni di 
assemblaggio e confezionamento dei 
prodotti.

L’AUTOMAZIONE
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Il retail ha subito negli anni 
una rivoluzione considerevole, 
modificando il concetto stesso di 
vendita e di attività imprenditoriale 
ed orientando le vendite sempre 
più al consumatore finale ed alla 
personalizzazione del servizio.

IL COMMERCIO RETAIL & DIY
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Nasce la nuova Funzione Aziendale “Trade 
Marketing”, composta da Uomini, Risorse 
e da notevoli Investimenti Industriali al 
servizio dell’innovazione commerciale, per 
garantire l’ottimizzazione dell’esposizione 
dei prodotti Tecfi presso la propria Clientela.

Riorganizzare il visual merchandising di un 
intero punto vendita permette di dare giusti 
spazi ed emozionalità ai prodotti, creando 
visibilità e animando le vendite.

Il know-how acquisito da Tecfi in questo 
ambiente è il risultato delle numerose 
installazioni effettuate, in Italia e nel mondo, 

presso i più svariati punti vendita, in cui ha 
affrontato diverse dinamiche e necessità.

Tutte con un unico obiettivo:

focalizzare l’attenzione del cliente finale 
sul giusto mix di prodotti, aumentando 
i volumi e migliorando la struttura delle 
vendite.

Tecfi è in grado di offrire ai propri clienti 
questo “bagaglio culturale”, mettendo 
a disposizione un servizio di “restyling 
del punto vendita”, che va dall’iniziale 
sopralluogo, alla progettazione del layout 

per gli spazi dedicati, alla realizzazione e 
all’installazione del merchandising (inclusa 
la cartellonistica e l’eventuale materiale 
informativo), fino all’analisi finale dei 
risultati ottenuti.

E’ infatti possibile, in collaborazione con 
il nostro Ufficio Trade Marketing e con 
un nostro agente di zona, richiedere un 
intervento per lo studio delle possibili 
soluzioni per la più efficace risposta 
espositiva, in base agli spazi disponibili, alle 
esigenze del punto vendita e agli obiettivi 
dell’imprenditore.

TRADE MARKETING
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Analisi del venduto cliente e
sopralluogo sul punto vendita1 Definizione delle gamme e delle modalità 

di vendita, in accordo con il cliente2 3 Progettazione dell'esposizione
all'interno del PV, con software dedicato

Realizzazione materiale informativo a 
supporto del prodotto4 Allestimento del

punto vendita5 6 Analisi dei
risultati
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Come in ogni altra fase della comunicazione, 
il dettaglio fa la differenza. 
È quindi necessario che ci sia un’adeguata 
valutazione tecnica.
Sopralluogo e misurazione per stabilire cosa 
si può e cosa non si può fare, rispettando 
le norme di sicurezza, rappresenta la base 
della nostra progettazione. 
La nostra priorità in questa fase sarà quella 
di ascoltare le vostre esigenze e tessere su 
di esse il progetto. 
Ciò che vogliamo offrirvi è una consulenza 
dettagliata su tutto ciò che può rendere 
unico il vostro punto vendita.

Assieme a voi definiamo le gamme, la 
scaffalatura e gli accessori necessari, le 
modalità di vendita, analizzando prima il 
vostro venduto. 

Analisi del venduto cliente e
sopralluogo sul punto vendita1 Definizione delle gamme e delle modalità 

di vendita, in accordo con il cliente2 3 Progettazione dell'esposizione
all'interno del PV, con software dedicato

Progettare un allestimento del punto vendita, 
richiede precisione, ma soprattutto lavoro di 
squadra. Per aiutarvi ad avere un’idea chiara 
del risultato finale realizzeremo il progetto 
in 2D utilizzando un software dedicato, 
attraverso schemi dettagliati e su richiesta 
in 3D, così da permettervi di sapere con 
certezza che aspetto avrà il vostro esercizio. 
Il nostro compito, quindi, non sarà solo 
quello di arredare il vostro punto vendita, 
ma di trasformare in realtà ciò che avevate 
immaginato.
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Articoli in blister a maggior rotazione 
del punto vendita

BULLONERIA CARTONGESSO CAVI

COPERTURE LEGGERI PESANTI

RIVETTI SERRAMENTI WOODPECKER

Attraverso un software studiato e 
realizzato ad hoc, siamo in grado di fornirti 
informazioni, mostrandoti i dati in tabelle, 
garantendoti una corretta comunicazione 
riguardo l’andamento delle tue vendite.
Analisi quantitativa, analisi qualitativa, ci 
permettono di: raccogliere i dati, analizzarli 
per poi esporre i giudizi emersi.

Le nostre progettazioni grafiche 
rappresentano la giusta risposta alle 
esigenze comunicative che il marchio Tecfi 
deve avere all’interno del punto vendita.
Tutti gli strumenti di comunicazione utlizzati, 
accompagnano l’utente finale all’acquisto 
del prodotto desiderato. 
Materiale informativo,  etichette,  portaprezzo, 
cartellonistica, studio dei colori... donano 
immediatezza di visualizzazione al prodotto 
all’interno del punto vendita.

Realizzazione materiale informativo a 
supporto del prodotto4 Allestimento del

punto vendita5 6 Analisi dei
risultati

Al fine di garantire la sicurezza e la 
realizzazione a regola d’arte delle nostre 
installazioni, l’attività di messa in opera è 
attuata dai nostri tecnici specializzati.

Analisi gamme a maggior rotazione 
del punto vendita

Esempi di analisi per la maggior rotazione dei 
prodotti in un punto vendita:
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IL NEGOZIO SECONDO TECFI
Riorganizzare il Visual Merchandising 
di un intero punto vendita 
permette di dare giusti spazi ed 
emozionalità ai prodotti, creando 
visibilità e animando le vendite.

Tutte con un unico obiettivo: 
focalizzare l’attenzione del cliente 
finale sul giusto mix di prodotti, 
aumentando i volumi e migliorando 
la struttura delle vendite.
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RESTYLING PUNTO VENDITA
Riorganizzare i prodotti in maniera 
visibile rispettando l’identità del 
brand; in questo modo entrano 
in gioco la comunicazione visiva, 
l’estetica, il marketing, l’analisi 
delle vendite, la pianificazione 
di attività commerciali e 
promozionali mirate.
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Tecfi ha messo a punto tre tipologie di 
confezionamento per i propri prodotti. Queste 
assicurano una corretta soluzione espositiva e 
organizzativa degli spazi:

- inBlister®: confezioni in plastica, studiate per 
contenere piccole quantità di prodotto. Per le sue 
caratteristiche di leggerezza, maneggiabilità e 
protezione del contenuto, i blister Tecfi, riescono 
a soddisfare le richieste anche del cliente meno 
esperto. 

La comodità consiste nella possibilità, da parte 
del cliente, di prender visione del contenuto, 
tramite la parte in materiale trasparente.

- Confezionato: Scatole realizzate attraverso 
lo studio e la progettazione di confezioni in 
grado di differenziare i prodotti per categoria 
merceologica rendendoli facilmente riconoscibili 
agli occhi dei consumatori. 

La funzionalità delle confezioni Tecfi, per 
esempio, la facilità di apertura, la presenza 
di materiali sicuri ed ecologici, lo spessore in 
grado di supportare il contenuto. 

Tutti elementi studiati ai fini di rendere fruibile 
il prodotto. 

- Libero servizio: sistema di acquisto del cliente 
che, da solo, sceglie e prende il prodotto senza 
assistenza del personale addetto alle vendite 
portando, poi, le merci all’uscita e pagandole 
alle casse. 

La grande diffusione della distribuzione a libero 
servizio e della volontà del cliente di decidere la 
quantità di materiale da acquistare, ha fatto in 
modo che Tecfi pensasse ad un sistema chiaro 
e semplice di vendita e visualizzazione merce. 

SISTEMI DI VENDITA SELF-SERVICE 

A B CSelf-Service inBLISTER® Self-Service confezionato Self-Service - Libero servizio (Sfuso)
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A

C
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SFL SFF SFB

GND GNB

Tecfi si avvale di 2 principali moduli scaffale:

- Scaffale a parete (da h. 158 a 234 cm)

- Scaffale bifacciale (gondola - da h. 140 a 234 cm)

Queste due soluzioni permettono alla Tecfi 
le più svariate combinazioni espositive 
soddisfacendo ogni esigenza del punto 
vendita. Gli scaffali modulari permettono 
l’installazione anche di più metri affiancati 
l’uno all’altro. 

La loro estrema flessibilità permette 
l’ampliamento della superficie espositiva 
anche in più step. 

È possibile esporre sia il prodotto in 
confezione o in cassettina, utilizzando 
ripiani di diversa profondità, che prodotti 
inBlister che prevedono l’appendimento su 
gancio, con l’utilizzo di pannelli forati. 

STRUMENTI DI VENDITA SELF-SERVICE 

TRM TRMU
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1

2

SFL52 05 234
Scaffale a parete h: 234cm

TSK10 00 007 
Testata informativa per scaffalature

SFL51 05 234
Scaffale a parete per moduli multipli

TES02 25 094
Testata T-Store per gondola bifacciale

GND52 08 140
Gondola bifacciale h:140cm  
completa di mensole

TRM52 01 140
Terminale per gondole h: 140 cm
ideale per realizzare isole espositive

GNB51 02 140
Gondola bifacciale h:140cm
con pannelli forati per ganci
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Installazione di due isole composte 
da 4 metri di gondole bifacciali e 2 
terminali

PRIMA ISOLA
Esposizione di prodotti inBlister
- Gondola bifacciale con pannelli forati
- Gancio doppio filo con portacartellino
- Terminale con pannelli forati
- Testata bifacciale

SECONDA ISOLA
Esposizione mista
- Gondola bifacciale con pannelli forati
- Gancio doppio filo con portacartellino
- Gondola bifacciale con ripiani
- Terminale con pannelli forati
- Testata bifacciale

Sulle 2 gondole con ripiani sarà possibile esporre i 
prodotti confezionati:

oppure allestire uno spazio di vendita a libero servizio 
utilizzando i contenitori Tecfi.

ESEMPI DI ALLESTIMENTI

Installazione di 4 metri di scaffalature 
a parete per l’esposizione di prodotti 
confezionati

- Scaffale a parete con 5 ripiani
- Testate informative a supporto del prodotto esposto

1 2
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VZB02 06 032
Tassello universale VZ-Handyplug in 
pratico barattolo con manico

TSK10 00 004
Testata informativa per scaffalature

1

2
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Installazione di un'isola composta 
da gondole bifacciali con ripiani per 
l'esposizione di prodotti confezionati

Esposizione della gamma VZB in barattolo

Ampia gamma di espositori da banco e da terra

Installazione di scaffalature a parete 
con angolo per l'esposizione di 
prodotti confezionati e inBlister

- Scaffale a parete con 6 ripiani e pannelli forati
  con ganci
- Testate informative a supporto del prodotto esposto

ESEMPI DI ALLESTIMENTI

1 2



www.tecfi.itinfo@tecfi.it
Tecfi S.p.a.
S.S. Appia km.193 - 81050
Pastorano (CE) - ITALY

tel. +39 0823 88 33 38
fax +39 0823 88 32 60


